BAB 6
KESIMPULAN DAN SARAN

Pada bab ini, akan diberikan penjelasan mengenai kesimpulan dari penelitian dan
analisis datayang telah dilakukan dan juga saran yang diberikan untuk pemilik toko

sehingga dapat membantu pembuatan keputusan pada toko tersebut.

6.1. Kesimpulan
Berikut ini adalah kesimpulan dari analisis terhadap produk konsinyasi yang ada

di toko oleh-oleh Ny.Pang:

a. Dari 22 produk konsinyasi yang dijual, produk yang layak untuk dipertahankan
dijual pada toko tersebut berdasarkan hasil analisis menggunakan 3 metode
adalah Aneka macam Roti Delima, Es Blok/ Lilin Muntilan, Moci OKI, Aneka Kripik
NISA, Ting-ting OKI, Brownis keisya, Permen Tape, Bakpia 88, Wingko Nikibaru,
Wingko Berkah, Yangko Rima, Dodol Pisang, Dodol Salak, Bakpia 118 aneka
rasa, Yangko Berkah, Getuk Lindri, Dodol Tape, dan Aneka Timus Bu Dul.

b. Produk yang tidak layak untuk dipertahankan dijual pada toko tersebut
berdasarkan hasil analisis menggunakan 3 metode adalah Yangko Aneka Rasa,
Dodol Sirsak, Cireng Crispy, dan Kecap Kupat Tahu.

6.2. Saran

Saran yang dapat diberikan untuk penelitian selanjutnya adalah data yang
dianalisis akan lebih baik jika merupakan data transaksi selama 6 bulan dan
analisis dilakukan untuk seluruh produk yang ada di toko sehingga dapat terlihat

pendapatan, keuntungan dan kerugian dari toko.
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LAMPIRAN

Lampiran 1. Hasil Wawancara dengan Pemilik Toko

QD
& @ * Hoh Jeff

g!l'
& @- Hoh Jeff

JULY 25, 2018

Pagi koh, mau nanya lg. Halo biaya2 kaya listrik,
telp, air, trs karyawan itu total brp ya per bulan?

/4
Total global aja ya Sof, Nk rinciane ga tau pas
nya hehe
Rira2 20 juta..
lya koh gpp Y
Per bulan 20 ya.. 7
lya..
Ya koh N4
Hlo buat penataan barang itu kmrn kokoh ada
ngategorike gt ndak ya tiap barange? /4
Jd misal rak khusus buat roti, buat kripik
N4
Ada Sof..
Hripik ada
Roti kering
Trs produk Ny. Pang
Rak minuman
Ohh ya, Klo yg di tengah yg campur itu gaada
katergorine y? &
v

40

Hokoh pernah evaluasi performanai dari
barang yg titip jual itu ndak? 10:02 &

Han Klo misal pada nitip jual gt otomatis toko jd
penuh barang mereka kan nah Kira2 itu ganggu
ndak? 19003

Wah nk secara data blm.. Paling cm kok ada yg
nitip tp ga laku?2, trs kt cut..

Ohh lahitu brarti bim ada standar misal yg nitip
tu dikasi kesempatan 2% kok barange ga laku2
trs di cut apa bgtu pertama dah ndak laku
langsung di cut koh? 1912

Hrmmm belom ada standard si.. Soale kn
kadang sm suppliernya udh kenal lama, dia
masukin brg baru masak ga boleh gt.. Tipikal
usaha Kkeluarga hehe

lya sih ya Koh lebih banyak pekewuh e ;..

Hehehe .o N4

Nah slama ini ngelola yg titip jual itu ada
kendalane ndak koh? 1092 A

Engga begitu masalah si Sof, soalnya cm 1
toko ya. jd nota segala macem kn jelas.. Halo
tokonya loh dr satu mgkn agak susah..

Ohhiya Ko, apalagi di handle sendiri jJd ga bgtu
masalah 2128

Trs klo masalah yg menurut kko ganggu tu apa



Lampiran 2. Gambar Rak Toko

2018.08.06 15:03
3

2018108106 115:09
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Lampiran 4. Gambar Rak Toko

2018.08.06 15:02

2018.08.06 15:02
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