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BAB 6

KESIMPULAN DAN SARAN

6.1. Kesimpulan

Berdasarkan hasil penelitian yang telah dilakukan

di PT. Sinar Sosro Kantor Penjualan Yogyakarta mengenai

pembentukan usulan perbaikan rute distribusi minuman

dalam kemasan botol, dapat disimpulkan bahwa rute

distribusi tersebut akan lebih efisien jika 2 (dua)

rute distribusi milik salesman lokasi makan dan

salesman ritel itu digabungkan. Dengan menggabungkan 2

(dua) rute distribusi tersebut, ternyata dengan 1

(satu) armada angkut milik salesman ritel sudah cukup

untuk melayani 2 (dua) rute distribusi tersebut.

Penyusunan rute distribusi yang berisi jadwal kunjungan

harian salesman tersebut juga tidak melebihi jam kerja

yang telah ditetapkan dan permintaan dari masing-masing

outlet juga dapat terpenuhi.

6.2. Saran

Saran yang dapat diberikan oleh penulis adalah

sebagai berikut :

1. Untuk penelitian selanjutnya dapat dilakukan

penelitian untuk jumlah outlet yang bertambah.

2. Untuk penelitian selanjutnya dapat dilakukan

pembuatan alat bantu berupa perangkat lunak pada

mobile device milik salesman untuk mencari rute

terpendek dari lokasi masing-masing outlet sehingga

dapat membantu salesman saat terjadi perubahan rute

di lapangan.
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