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ABSTRAK

PT Angin Timur Produksi merupakan salah satu perusahaan manufaktur penghasil
tas tottebag yang terdapat di Yogyakarta. PT Angin Timur Produksi bergerak di
industri tas yang mengolah kain kanvas menjadi tas tottebag. Tujuan dari
penelitian ini yaitu untuk mengetahui alternatif manakah yang dapat meningkatkan
laba perusahaan antara menjual atau memproses lebih lanjut produk cacat yang
dihasilkan. Penelitian ini merupakan penelitian studi kasus yang menggunakan
data primer. Berdasarkan penelitian yang dilakukan, diketahui bahwa laba yang
diperoleh dari memproses lebih lanjut produk kurang baik atau disebut produk B
menjadi produk kulaitas baik atau disebut produk A adalah sebesar Rp
35.359.219,00 dan laba dari mejual langsung produk B yakni sebesar Rp
9.539.347,00 sehingga laba diferensialnya adalah sebesar Rp 25.819.872,00. Dari
hasil analisis, laba ketika memproses lebih lanjut produk B menjadi produk A lebih
besar dibandingkan dengan mejual langsung produk B yakni sebesar Rp
25.819.872,00. Berdasarkan hal tersebut penulis menyarankan PT Angin Timur
Produksi untuk memproses lebih lanjut produk B menjadi produk A agar laba yang

diperoleh lebih tinggi.

Kata Kunci: akuntansi diferensial, menjual, memproses lebih lanjut.



