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BAB V  

PENUTUP 

 

5.1 Kesimpulan  

 Berdasarkan dari hasil penelitian yang telah dilakukan, maka terdapat 

kesimpulan dari penelitian ini adalah diharapkan pihak manajemen Grand Tembaga 

Hotel Timika dapat melakukan evaluasi atas kebijakan harga jual untuk tiga tipe 

kamar yaitu tipe Grand Deluxe, Suite, dan Deluxe pada masa pandemi seperti ini. 

Pertimbangan ini dilakukan karena harga jual yang ditetapkan pada ketiga tipe 

kamar tersebut tidak dapat menutupi nilai cash outlay costnya , maka dari itu perlu 

dievaluasi kembali untuk harga jual dari ketiga tipe kamar tersebut. 

 

5.2 Saran 

  Berdasarkan hasil penelitian yang telah dilakukan, maka saran peneliti dapat 

digunakan sebagai bahan dan dasar pertimbangan bagi pihak manajemen Grand 

Tembaga Hotel Timika, yaitu sebaikanya pihak manajemen dapat mengefisiensikan 

dan mengendalika segala bentuk biaya-biaya atau arus kas keluar yang tidak 

menghasilkan nilai guna dan keuntungan bagi hotel, agar hotel bisa terus menerus 

membiayai biaya operasional hotel sehingga Grand Tembaga Hotel Timika bisa 

terus beroperasi dan bertahan dimasa sulit seperti ini karena pandemi Covid 19. 

Selain itu, pihak manajemen juga dapat melakukan strategi subsidi silang bagi 

kamar-kamar yang memiliki nilai cash outlay cost rendah untuk menutupi kekurang 

dari kamar yang memiliki nilai cash outlay cost tinggi. Hal ini diharapkan agar 
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kelebihan harga jual dari tiga tipe kamar (Junior Suite, Grand Suite dan Grand 

Deluxe) dapat menutupi kekurangan harga jual pada ketiga tipe kamar lainnya 

(Grand Deluxe, Suite, dan Deluxe) yang harga jual kamarnya tidak dapat menutupi 

cash outlay costnya. 
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Lampiran 1. Surat Keterangan Penelitian 
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LAPORAN BULANAN PENJUALAN HARIAN KAMAR GRAND 

TEMBAGA HOTEL 

PERIODE JULI s.d OKTOBER 2020 
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LAPORAN BULANAN PENJUALAN HARIAN KAMAR GRAND 

TEMBAGA HOTEL 

BULAN JULI 2020 

TANGGAL JUMLAH KAMAR TERJUAL 

1 10 

2 12 

3 11 

4 11 

5 13 

6 12 

7 11 

8 12 

9 13 

10 12 

11 11 

12 11 

13 10 

14 10 

15 12 

16 13 

17 13 

18 13 

19 15 

20 12 

21 16 

22 16 

23 15 

24 11 

25 18 
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26 15 

27 14 

28 17 

29 16 

30 14 

31 14 

TOTAL 403 

 

KETERANGAN : 

Junior Suite     3 

Grand Suite     155 

Grand Deluxe Balcon  155 

Grand Deluxe     52 

Suite        28 

Deluxe       10 

 

NOTE : 

  
TIM COVID TIMIKA 5 KAMAR GRAND SUITE 

TIM COVID TIMIKA 5 KAMAR DELUXE BALCON 
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LAPORAN BULANAN PENJUALAN HARIAN KAMAR GRAND 

TEMBAGA HOTEL 

BULAN AGUSTUS 2020 

TANGGAL JUMLAH KAMAR TERJUAL 

1 14 

2 15 

3 15 

4 17 

5 17 

6 15 

7 18 

8 18 

9 19 

10 14 

11 14 

12 18 

13 17 

14 21 

15 20 

16 19 

17 21 

18 19 

19 15 

20 17 

21 20 

22 18 

23 20 

24 17 

25 14 



 

 

 

 

 

6 
 

26 13 

27 11 

28 10 

29 10 

30 11 

31 11 

TOTAL 498 

 

KETERANGAN : 

Junior Suite     3 

Grand Suite     155 

Grand Deluxe Balcon  155 

Grand Deluxe     80 

Suite        65 

Deluxe       40 

 

NOTE : 

  
TIM COVID TIMIKA 5 KAMAR GRAND SUITE 

TIM COVID TIMIKA 5 KAMAR DELUXE BALCON 
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LAPORAN BULANAN PENJUALAN HARIAN KAMAR GRAND 

TEMBAGA HOTEL 

BULAN SEPTEMBER 2020 

TANGGAL JUMLAH KAMAR TERJUAL 

1 11 

2 15 

3 15 

4 17 

5 18 

6 16 

7 16 

8 14 

9 20 

10 16 

11 15 

12 17 

13 17 

14 19 

15 15 

16 18 

17 18 

18 21 

19 17 

20 15 

21 14 

22 18 

23 16 

24 19 

25 15 
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26 16 

27 15 

28 14 

29 10 

30 10 

TOTAL 477 

 

KETERANGAN : 

Junior Suite     2 

Grand Suite     150 

Grand Deluxe Balcon  150 

Grand Deluxe     85 

Suite        45 

Deluxe       45 

 

NOTE : 

  
TIM COVID TIMIKA 5 KAMAR GRAND SUITE 

TIM COVID TIMIKA 5 KAMAR DELUXE BALCON 
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LAPORAN BULANAN PENJUALAN HARIAN KAMAR GRAND 

TEMBAGA HOTEL 

BULAN OKTOBER 2020 

TANGGAL JUMLAH KAMAR TERJUAL 

1 10 

2 12 

3 11 

4 15 

5 13 

6 15 

7 13 

8 13 

9 11 

10 11 

11 15 

12 14 

13 14 

14 15 

15 13 

16 12 

17 10 

18 11 

19 12 

20 12 

21 10 

22 10 

23 13 

24 13 

25 18 
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26 16 

27 17 

28 15 

29 16 

30 13 

31 10 

TOTAL 403 

 

KETERANGAN : 

Junior Suite     3 

Grand Suite     124 

Grand Deluxe Balcon  150 

Grand Deluxe     85 

Suite        31 

Deluxe       10 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

11 
 

LAPORAN PENGELUARAN GRAND TEMBAGA HOTEL 

PERIODE JULI s.d OKTOBER 2020 
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LAPORAN PENERIMAAN GRAND TEMBAGA HOTEL PERIODE 

JULI s.d OKTOBER 2020 

 

 


