BAB IT1

PENUTUP

A. KESIMPULAN
Berdasarkan pada pembahasan bab-bab sebelumnya maka disimpuikan
bahwa scorang mitra usaha (khususnya upliner) dibebani kewsjiban untuk
membayar ganti rugi apabila perusahaan MLM vang dijalankannya
wanprestasi, Hal ini disebabkan karena status wpliner datam MLM mermrat
hukum discbut pengusaha dan ia terikat pada suatu perianjian. Schingga ia
harus bertanggung jawab atas segala akibat hukum vang timbul dalam

melaksanakan usahanya secara pribadi.

B. Sarap
1. Mitra usaha khususnya upliner sedapat mungkin walaupun dengan segata
keterbatasan sarana yang ads tetap melakukan pembinaan dan program-

program yeng dapat membantn dowrdiner-nya witukmencapai kesuksesan,

&)

Mitra Usahe khususnys downliner dalam menjalankan bisnis MLM agar
lebih meningkatkan pengembangan diri dan ferus banyak belajor dari
upline sehingga kesuksesan anda merupakan kesuksesan upline anda jugs.

3. Masyarakat dafam hal ini adalah calon-calon mitra usaha diharapkan febih

tehiti dan lebih selektif sebelum bergabung datam MLM
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4. Masyarakat juga hendaknya mempelajani sistem/marketing-plan yang
ditawarkan. oleh. mitra. usaha sebelum. ikut bergabung didalam MLM
tersebut.

5. Pemerintah juga harus mendukung perkembangan MLM dengan cara
menciptakan. dan mengefektifkan. aturan-aturan. khususnya di bidang

MLM.
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KETENTUAN DAN TATA CARA PENERBITAN SURAT IZIN
USAHA PENIUALAN LANGSUNG

BABT
Fasal i

Deglom Porsturan int yang dimaksud dengan ©

1

1

w

Pennalan Lanseuns {Direct Selling) adalah metode poninslan barang dan Jatan
jasa ierenia melaial jaringen pemasaran yang dikembangken oich Miira Usaha
vang bekerja atas dasar komist den/atsn bonus atas penjualan kepada konsumen

Ai nar lplaci acoran

S3APAS. SArEAReAre WAL BASS TA

Perngshasn adaloh badan pssha vang melalmben kegiaten ueahs pordeconcan
barang dan/atan jasa dengan sisiem Penjusian Langsung.

usaha atan perorangan vang memasarksn barang den/atan jasa milik Perusshaan
dan bukan mempakan bagian dari shmbhyr orpanisasi Pernsshess dengan
mendapatian imbalan berupa komisi dan/atau bonus atas penjualan

Surat izin Ussha Penjualen Langsung selanjuinya disebui STUPL, adaiah Surat
Izin untuk dapat melsksanakan kegistan usaha perdagangan dengan sistem
Penjualon Langamg,

Surat Permohonan Surat Izin 1eaha Penjualan Langenng selanininua digehnt SD-
SIUPL adalah Formulir permohonan izin yang diisi oieh perusshasn, yang
menmat data-data perusahaan untnk memperoleh SIUPL

Barang adalah setiap benda baik berwujnd maupun tidak berwaiud, baik bergerak
maupun tidak bergerak, dapat dihsbickan maupun fidak dapat dihsbickan, yang
dapat diperdagangkan, dipakai, dipergunakan atau dimanfaatkan oieh konsumen.
lasa adalah setiap layanan yang berbeniuk pekerjaan aian presiasi woiok
dinanfantkan oleh konsames.

Komisi atas Penjualan adalah imbalan yang diberikan oleh Perusabaan kepada
Mitra Usaha yang nya dihitung berdacarkan bacil kerja myata sesual vohune




stau nilai hasil penjoalan barang danfaten jasa baik secers pribadi mespon
jermgammya

$. Bonos giss Penjualan adaiah tambshan irmbalan yang diberikan olch Perusabaan
Pﬁmjua!an kepada Mitra Usaha karena berhasil melebihi target penjualan barang
dan/ atau jass yang ditetapkan Perusahaan Penjualon Langsung.

16, Program Pemassran {Afarfefing Plan) edalab Program Pernsshaan delam
mmﬁmb&mgdmmﬁu;mymgahnﬁmmcﬁmm
oleh Mitra Usaha melalui iaringan pemasaran dengan bentuk Pemasaran Satu
Tingkat atau Pamasaran Muls Tinpkat

11, Jaringsn Pemssaran Terlarang adalah & gzm tan ussha dengan nams atss isglak
apspun dimana keikutserinan Miira Usabs berdssarkan periimbangan adanys
peluang untuk memperoleh mbdmmbm&lmdd@a&aumdan
hasil partisipasi orang lain yang bergabung bemudian atan sesudah berpabungnya

Mitra Usaha tersebut, dan bukan dari hasil kegiatan penjuaian barang dan/stau
fasa.

12. Konsuimen adalah setiap orang pemakai barang danfatan jasa, baik untuk
Lepeﬁﬁngaﬁdnsené.ﬁ, keloarpa oreng lain, manpun makhfuk hidup lain dan
tidak untuk diperdagangkan.

& a

enteri adajlah Menteri yang ftugas dan tfanggung jewabnye di bidang
perdagangan.
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BABH
PERSYARATAN KEGIATAN USAHA PERDAGANGAN
DERGAN SISTEM PENJUALAN LANGSURNG
Pasal 2

Perusghasn wajib memenyhi ketontuan sebagst berikut

a. Berbadan hukum Indonesia dalam bentuk Porseroan Terbatas {PT);
Memilike modal yang scpenubnya dimililc Badem Hukum Indonesia danfstau
Warga Negara Indonesia dengan jumish modal disetor sckurang-kurangnya
sebesar Rp. 506, KK3.0600. - (limna ratus juta rupiah}

¢. Memiliki kantor dengan alarnat vang besiar, tetap dan jefas;

d. Melakukan penijualan dan rekruitmen melalul sistems jaringan;

¢ Memiliki program pemasaran yang jelas, transpacan, sasional dan tidak berbentuk
skema jaringan pemasaran ferimrang;

¥ Memilila kode etik don peraturon porusshasn yeng lazim berlnke & bidang ueaha
Penjualan Langsung;

g Memlikd barang dan/atan jasa yang nyaia dan jelas dengan harga yang layak dan
memenihi  ketentuan standar mutu barang dan/atau jasa vang berdaku di
Indonesis;



)

~

Memberikan komisi, bonus dan penghargaan lainnya berdasarken hesif peninalan
barang dan/aiau jasa yang dilgiadan oleh Mitra Usaha dan jmringmmys sewuzi
dengan vang diperianiikan;

Memberikan informasi vang benar, jclas dan jujur mengenai kondisi dan jaminan
barang dan/stas jass serts memberi penjelasan penggunaan, perbaiken dan
Memiiild keteniuan tentang hargs barang dan/sfau jasa yang dijusl dalsm maia
uang rupiak (Rpi dan berlaku untuk Mitra Usaha dan Konsumen:

Menjamin mutu dan pelayanan puma fual kepada konsumen atas barang dan/atau
jasa yang dijual;

Memberikan afat bants penjualan {Siarfer i) kepada setiap Mitra Usahas yang
paling sedikii berisikan kefersngan tenisng barang dsn/zisu jass, program
pemasaran, kode etik dan/atau peraturan perusahaan;

Memberikan tenggang wakiu selama 10 {sepuluh) hari keria kepada calon Mitea
Usabs untuk memutuskan menjsdi Mitrs Uszahs atau membatatkan pendaaran
dengan mengembaitkan alat banitu penjualan {siarier kii} yang teiah diperoieh
datam keadaan seperti semula;

Memberikan tenggang wakiu selama 7 {tujvh) hari ketia kepada Mitra Usaha dan
konsumen unfik mengembalilas barang dan/ates jass apabila fomyata bzang
dan/atau jasa tersebut tidak sesual dengan yang diperjanjikan;

Membeii kembali barang, bahan promosi {brosur, katalog, leafies), dan alat bantu
penjualan (Startet kit) yang dalam kondisi layak jual dari harga pembelian awal
mifra ussha ke porusshasn denpan dikowangi biays administrasi paling banysk 10
%& {scpulub persen) dap nilal sctiap manfaat yang telah diterima olch Mitra Usaha
berkaitan dengan pembelian barang tersebut. apabila Mitra Usaha mengunduckan
dis atan diberhentikan oleb perusabaan;

Memberi kompensasi berapa ganti rug! dan/atan penggantian atas kerupian skibat
penggunaan, pamakaian dan faat barang danfatau jasa vang
diperdagangkan akibat kesalzhan Perusahaan vang dibuktikan dengan periantian;
Memberi kompensast berupa ganti rugi danfatau pengoantian apabila bacaog
dan/atau jasa vang diterims atan dimanfiathan tidsk sesuat denpan perjaniian;
Malzksangkan pembingan dan pelatihan untwk meningksthon kemampuas dan
pengetabuan Mitra Usaha agar bertindak dengan benar, jujur dan bertanggung
Jawab;

Memberikan kesempatan yang sama kepada semua Mitra Usaha untuk berprestasi
dalam memasarkan barang dan/atan jasa;

Melakukso pesdaflaran atas barang dan/atan jasa yanp manurnt suah: parshiran
perundang-undangan wajib didaftarkan pada instanst yang berwenang.

Fasai 3

paling sedikit sebagai berikut,
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‘QF

Memiliki aler distribnsi barang dan/aten jass yang jelas dan Pernsabaan samoai
2 ; * 2 * b e e o

Famiah komisi dan/aian borms aias penjuaian yang dibagi kepada seluroh Miira

Usaha dan jaringan pemasaran di bawahnya paling banyak 40 % {(empat puluh
ersen) dari jumiah penjualasn barang danfsten jasa Perusshaan kepads Mits

E i

Pasaid

perjantian tertulis antara Perusahaan dengan Mitra Usaha.

{2} Perjaniian tertulis sehagaimana dimaksud pada avat (1) paling sedikit wajib memwat

&«

b.

[

on

[13
o

b

x
1,

Nama, alamat Gan tempat kedudukan para pikak;
Hak dan Kewsajiban para pilak.

Program pombinasn, bantuan pelatihan dan fasilitas vang diberikan perusshaan
dan/atay iaringan pemasaran kepada Mitra Lsaha:

Jangka walcy perianiian, minimal 1 (saty) tahun;
Pemuiyean dan perpanisngan perianiion;

Jaminan pambelian kemhali oleh perucahaan atas harang milik Mitra Tigsha vang
dibeh dalam kmun wakiu paling sedikii & {(enaim) bulan sebeluin maggal ofckuf
pengunduran diri dan masik berads dalam keadasn layak jusl apabila Mitre
isaha mengundurkan divi atoy diberhentilian perusabasn [Buy Bock Gugronieel;
Ganti mugi atas barses danfatay iscs vang Hdak seeusi densam Luplitas dan ienis
yang diperjaniikan;

Ketentuan ientang pemberian komisi, bonus, dan penghargaan lainnya, dan

{3) Perjanjian scbagaimana dimaksud pada ayai (1) dibuat dalam bahasa Indonssia dan
diberiakukan hulaum Indonesia.

Pasal 5

Pergsahaan baik sccara langsung sime melalni Mira Usehn yeng sudsh ads wajib
memberikan keterangan secara lisan atan tertulis dengan benar kepada calon Mitra Usaha
bars danfatan Konsumen paling sedikit mengenai;

a Identitas perusahamm;

b. Mutu dan spesifikaet berang danfatan jasa yang akan dipasarban:

¢, Program pemasaran bareng danfatan jasa;

d. Persvarfan-persyarstan yang hams dipenuht untulk meniads Mitra Usaha:

e. Program pembinagn, banfuan pelaghan dan fasititas yang dibertban Pensgahoan

dan;
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BAB 11
SURAT IZIN USAHA PENNIALAN LANGSIUNG
Paxal 6
SIUPL beriaku di seluruh wilayah Negara Republik Indonesia.

Masa beriska SIUPL wotnk Perusahaan vang barn melakokan kegiatan wsaha
perdagangan dengen sistern Ponpalan angseng diberikan solama 1 { safu) tabun,
Mgsz berigkly SIUPL berikutnyz sclama 5 {lms) tohun den dopat diporpasisng
setiap kali unfuk jangka wakin yang sama, apabila hasil evaluasi kinerja Perusahaan
demilar baik.

Perpanjangan SIUPL sebagatonana divvaksnd dalam avat (4) dapat disjnkan 2 (dua)
bulan scbelum masa berlalu SIUPL berakkir.

BAB IV
KEWENANGAN
Paeal 7

Menieri memilils Lewenangan pengaturan Legistan usaha perdagsmean densan
sistem penjuaian iangsung.

Menteri melimpahkan kewenangan pentiviian SIUPL kepada Direkiur Jenderal
Pardagangan Dalam Negeri sebagai Pejabat Penerbit SIUPL.

BAB YV
TATA CARA DAN PERSYARATAN PENERBITAN SIUPL

Pasal §
FPermohonan untuk memperoleh SIUPL diajukan kepada Pejabat Pemerbit SIUFL
melalul Direktur Bina Usaba dan Pendaftaran Perusahasn dengan mensisi Fosmulir
Surat Permohonan Surat lzin Usaba Penjualan Langsung (SP-SIUFL) Modsl A,
sebagaimana tercantum dalam Lampiran 1 Peraturan ini.
SP SIUPL scbagaimana dimaksud pada ayat (1), harus ditandatangani di atas meterat
culcyp oleh Pesilil/Direlctyr Litama/Penansoung Jawsh Perusahaan
SP-SIUPL yang pengwrusannya dilalulan oleh pibak ketign harus dilampirkan suent

kuasa bormcieral  cukup dan  ditandmtangani oléh Pemilik/Dirckwr
Utana/Penanggungjawab Perusahaan,



Pazal 9
(1} SPSIPL %e‘sagsimana dimabeud dofam Pagal € wajih difenskani denpan dolmen-

a Copy Salinan Akin Notaris Pendirian dan'aisn Perubahan Perseroan Terbaiss
{FT}, dan Surat Keputusan Peagesahan Badan Hukum;

b. Copy Tenda Dafter dan/atau Izin Teknis dari Instansi berwenang atas barang
dan/atau jasa yang dijual;

¢. Copy Izin Usaha Industrs apabifa perusahaon meranskan sshasai produsen;

d. Copy Konfrok Kerjasaoma aten Penunjukban apebila pernsshasn mendapatban

o Sy

barang dan/aian jasa dan perosahasn iain {(produsen sian suplicr);

¢. Copy Karin Tenda Penduduk (R TF) para Dircksi dan Komisaris Perusshasn:

f. Broww, leafiet dan/atau keialog barang dan/aiau jasa;

g Daliar harga barang dan/atay jasa;

b Prograin Peinasaran (Marketing Plan);

i. Kode Eiik dan Peraturan Peiusahiaaii;

j. Reiicana Peijanjian dan/aisu Fonmulir Pendaliaran Keaiggoisan Peiusahaan
Penjualan Langsung;

k ;i’ﬁo;l;xg’emﬂ!kﬂ)imktur Utama/Penanggungiawab Perusahaan vkuren 4 x 6 om (2

emnary,

(2} Dalam hal penvamnaian cony dokumen sehacaimana dimakend pada avat €8y
panobon  waiv memoyukkan dokumen asli G skan  dikembalikan  Eopala
perasahaan vang Dbersangkutan setelah dilakukan pemeriksaan mengenai
keabsahannys

(3} Setelab melaknkan pemeriksaan mengenai keahoahan atae dokumen perusabaan,
peiabat pencibii STUPL ataii pejabal yang diijik;

# mehakukan pomcriksan 0kas porusabann;
b. mcwmbunt Berit Acara basil pomeriksaan Iokasi penisshass,

{4} Dejﬁ}‘pﬁi penerbit STUPL atau pejabat vang  ditunjuk dﬂﬁﬁi meminta kepada
perusabaan pemohon SIUPL thuk melakuykan presentasi  tentang  identitas

perusahaan, barange danfatau jaca vang dijual mmmm&kmetﬁé@
peraturan peiusanaan gunia mcinpeivien Gata dan inforinasi yang lengkat dai 3k

Pasal 10

{1} Paling lambat 5 ) honi kerjn terhitung sgjek diterimamys SP-SHIPL secam

tengkap, benar dan dcngan memperhatikan presentasi perusahaan, pejabat pmﬁim
SIUPL mienerbitkan STUPL dewgan mmg@ﬂakm Formulir Modet B, sehs
tercantum dalam Lampiran If Persturan im

{2} Apshila SP-SRIPL Model A dmlm bolum lengksp dan benar, Pojsbat Ponarbit
SIUPL membuat surat gmolakan penerbitan SIUPL kepada Pemochon, STUPL yang

g




bersanghutan disertai alazan-alasannya, paling lambat § (lima) hari kerja terhiteng
sejak tanggal diterimanya SP-STUPL Model A.

Pemohon SIUPL yang ditolak permohonannya dapai mengajukan kembali
permohonan SIUPL, sesuai dengan persyaratan scbagaimana ditetapkan dalam

Peraturan ini,

Ty
“veput?

Pasal 11

Perusahaan vang telah memitiki SIUPL wajib mendafiarkan perusahasonva dalam daftar
pemeahaan echassimana dimalend dalam Undeng-Uindang Nomor 3 Tahun 1982 tentans
Wajib Daftar Perusahasn.

BARVY
PEMBIKAAN KANTOR CABANG PERUSAHAAN
Pasat 12

{1} Pemilik SIUPL yang akas membuka Kantor Cahang, waiib melapor secara tertohiz
kepada Kepala Dinas yang bertnnggung jawsb & bidang perdsganom &
Kabupaten/Kota setempat dengan tembusan kepada Pejabat Penerbit SIUPL dan
Kepada Dinas yang bertanggung jawab di bidang perdagangan di Propinsi di tewipat
kedudukan Kantor (gbang Perasshaan,

{2) Laporan tertulis sebagaimana dimsksud pada ayaf {1} wajib dilengkap: dongan
dokumen-dokumen scbagat berikaut :

a. Copy SIUPL Kantor Pusat Perusahaan yang telah dilegalisir oleh Pejabat penerbit
SHPL;

b. Copy Akta Notaris dan/atan dokamien pembukaan Kator Cabang Perosahiaa:
¢. Copy KTP Penanggung Jawab Kantor Cabang Perusahaan;

d. Copy Tanda Daftar Pernsahana (TDP) Kantor Pasat;

¢. Program Pemasaran Perasatian; dan

f. Browur, leaflet dan dafiar harga barang dan/atan jasa;

(3} Paling lambat S (kma) hari kerja terhitumg sejsk diterimanya lapovan dan dokwmen
schagaimana dimakend pada ayat {1) dan ayat (2) secara lengksp dan benar, Kepala
Dinas yang berianggung jawab di bidang perdagangan di Kabupaien/Kota setempat
mencatat dalam Boke Laporan Pembukass Kantor Cabang Perusaboan, dan
membububken fende tangan den cap/stempel pada copy SIUPL Pernschasn Kantor
Pusat secbagal bukii bahwa SIUPL terscbut berlaku juga bagi Kanior Cabang

L




BAB VI
CARANGAN
Pasal 13

Perusahaan vang telah memiliki SRUPL, dilarang melakukan :

{t}

)

& Kegistan vang menswarkas, mempromosikan, mengiklankan barang danisten
joea secars tidal: benar aten berbeda stan berientanson denpan keadasn yang
scbenamys;

Kegiaian yang menawarkan barang dan/aiau jasa dengan cava pemaksasn #ian
cara lain vang dapat menimbulkan gangeuan baik fisik mavpun psikis terhadap
konenmen:

Kepiatan yang mensworkan borons dan/stan joass denpan membust sian
mencammnkan kisnsula baku pada dokumen dan/siau perjanjian yang tdak
sesuat dengan ketentuan perundang-undangan di bidang perlindungan konsumen;
d. Kegiatan yang menjual barang dan/ataw barang vang tidek mempunyai tanda
dafiar dari inctanei teknis yang berwenang Lkhuenenya bagi barang don/atan vane
wajib terdaftar menurat ketentnan perundang-undangan yang beriaku;

Q"

[

e. Kegiatan dengan menartk den/aiau mendapatkan keuntungan melalul iwan
keanggotaan/pendafiaran sebagat Mitra Usaha secars tidak waiar;

f. Kegiatan dengan menerima pendaftaran Keangeotaan sebagai Mitra Usaha

dengan nama vang sama lehib dari 1 {eatm) kali;

Kepisian yang menghamskan stan memakeskan kepada Mitre Ussha membeli

vang metebihi kemampuannya dalam menjual;

h. Kegistan ussha perdagangan vang terkait dengan penghimpunan dana
masyarakat:Kegiaten dengan membenink jaringan pemasaran terlarans dengan
nama atau istilah apapun;

i Kegigian usaha perdagengan di luar Sutat Izin Usaha Penjuslan Langsung yang
diberikan,

b

BAB Vil
PELAPORAN
Pasal 14
Pemiilik SIUPL wajib menyampaikan Laporan Tahusan kegiatan usaha perusahaan

kepads Peisbst Penerbit SHJPL dengsn menppunskan Formulir Medel C
sebagaimana tercantum dalam Lampiran 111 Peraturan imi.

Penyampaian laporan sebagaimana dimaksud pada ayai (1) dilakukan seiiap ianggal
31 Januari tahun berikutnya

i



Pasgl 15

Pemilit SIUPL  wajib memberiban  kotoranpan,  informasi,  datafinformasi  don
m.: .‘I !!E. _a!_g! .:E. ym.lg l'fi"ii&ﬂ m_...._.._‘ !_E‘EJE. .._l_!. - E_ E!z - Eii
apabila diminta olch Menteri atau Pejabat Penerbit SIUPL,

Pasal 16

{1} Pemilik SIUPL yang tidak melakukan kegiatan usaha selama 6 (enam) bulan
berturut-turut atau menutup perusshoanwya wajtdh menvampaiken faporan secars
tertolis kepada Pejabai Penerbit SIUPL  disertal  alasan penviupar  dan
mengembalikan STUPL asli.

{2} Pejabat Penerbit SIUPL vang menerima laporan sebagaimana dimaksud pada avat
{1}, mengeluarkan Keputusan Penutupan Perusshaan depgan mengeunakan Formolir
Model [ sebasgaimana tercantum dalam 1 ampiran IV Peraturan 1.

Pasal 17

Pemilik SIUPL wajib menyempsiken laporan secars feriulis apebila Perasabasn
melakukan perubshan Direksi, Komisaris, Identitas, program pemasaran, kode etik dan
peraturan porugshamm  don penambahan barang dan/atay jasa yane dipasarkan

BABIX
SANKSI
Pasal 18

(13 Pemilik STUPL yang melanggar ketentuan sebhagaimana dimakend dalam Pasat 12
avat 1), Pasal 13 bwiuf ¢, buiut f, buinf g, hovuf b, buiuf i dai hoief ), Pasal 14,
Pasal 15 dan Pasal 17 dikenskan sanksi administratif berupa Peringatan Tertulis oleh
Peiabat Penerbit SIUPL,

{2} Peringatan fertulis schagaimana dimaksud pada ayst ( ‘) dibﬁikan palmg hanyaic 3
{iiga) kali bertwrui-turut dengan tenggang wakiu 2 } nimggu fethinmz sefak
tanppal pengiriman oleh Pejabat Penerbit STUPL dengan menpgunakan Fermuiir
Mode! E sehagaimana fercanfum dalam Lampiran V Persturan ing,

Pasal {9

(1) Pemilik STUPL yang tidak mengindablan ketentnan sehaganggga @mﬁ datam
Pasal 18 ayat (2) dikenakaii sanksi adininistiaiive befupa peéinbéih ——
SIUPL paling lama 1 (satu} bulan.

{2} Pemberhentian sementara SIUPL sebagaimana dimaksud pada ayat (1) dilakukan
oleh Peiabat Penerbit SIUPL denpan menggunaloan Formudir Model F gebagaimann
tercanivin dalam Lanpiran V1 Peraturan im.




Pasal 20

{1} Pomilik SIUPL yang melanpoar kstentuan schapaimana dimabeud dafam Pasaf 19
ayai {1} dikenakan sanksi adiminisiraiif berupa Pencabuian STUPL.

{2} Pencabuian SIUPL sebapnimans dimaksod pads avet (1} dilskekan oleh Pepabai
Penerbit STUPL dengan mengganskan Formulir Model G sebagaimana tercantom
dalam 1 ampiran VI Persturan ini.

Pazal 71

. Peroeghasn vang meniafankan kegiston uesha perdagansan dengan sistem Penjualon
Langsang dan tidak memiliki STUPL schagaimana ditnaksad dalam Pasal 6, Pasal 11 dan
Pasal 13 buruf a, huraf b, huruf ¢, dan huruf d dikenakan sanksi Pidana sesuai ketentuan

perendang-ondangan yang berfaku.

BABIX
KEETVTENTUAN LAIN
Pasal 22

D:Iektom Jenderal Pgéagangan Dialam Negeri melakokan pembinasn dan pengawsasan
ihadap kegia gan deiigan sistein Peijualan Langsung

Pasal 23
Surat Izin Usaha Perdspgangan (SIUP) ndak berlaku untnk nxclakulon kegiatan waba
perdagangan dengan sistem Peajualaﬂ Langsung,

Pasal 24

Peisksanaan penerbitan SIUPL sebagmimana dimaksud dalam Peratwran im tidak
dikenakan biaya administrasi.

Pasal 25

Ketentuan pelaksanaan dan hal-hal tefois yang belum diatur datam Peraturan Mentery i,
ditetapkan lebih lanjut oleh Dircktur Jenderal Perdagangan Dalam Negesi, Departomen
Perdagangan.
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BAB XI
KETENTUAN PERALIHAN
Pasai 26

Perusahaan yang felah memiliki Jzm Usaha Penjualan Berjenjang (IUPB) wajib memiliki
SIUPL sesuai denpan ketentnan dalam Peraturan ini paling lambat 6 (enam) bulan
terhitung sejak tanggal ditctapicnmya Peraturan ind.

BAB X11
PENUTUP
Pasal 27

Dengzan ditetapkannya Peraturan i, Keputusan Menteri Perindustrian dan Perdagangan
Nomor 73/MPP/Kep/3/2000 tentang Ketentuan Kegiatan Ussha Penjualan Berjenjang
dicabut dan dinyatakan tidak berlaku lagi.

Pasal 28
Peraturan ind berlake sejak tangpal ditetapkan.

Agar setisp orang mengetshminya, memerintzshkan pengumuman Peratursn ini dengan
penempatanuya dalam Berita Negara Republik Indonesta

Ditetapkean & Jakmta
Pada tanggal 29 Maret 2006

MENTERI
PERDAGANGAN R4

Tid
MARI1 ELKA PANGESTU

Sumber: http://www.apli.or.id/Menperdag.html
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Kode Etik “Amway”

Distributor Amway merupakan pelaku bisnis dalam dumia bisnis Amway. Memasuls
persaingan global i Milenium Ketiga, scbagaimana pelaku bisnis & berbagal bidang
uszha, distributor Amway pun perlu memshami etika bisnis yang dikodifikasikan dalam
bentak Kode Etk dan QGarizs-Garis Kebijskan Amway dan mengupayskan songgeh-
sungpuh agar hal tersehut dapat ditmplementasikan menjadi etos kerja suatu kelampok
distributor Amway. Hanya dengan meagimplementasikan ctika usahalah distributor
mendapat kepercayaan dari pelanggan dan calon pelanggan atau calon distributor, dan
sckaligns dapat memberikan contoh sikap-sikap kepemimpinan yang baik wtuk
downline, Ini sanpst penting, karema downline Anda yang menguatksn orpanisasi
distributor scbagal suatu kesamuat. Dan Kode Etk Amway merupakan pomajuk siandsr
daii etika usaha.

Dilihat secara utuh, Kode Efik Amway menginginkan distributor Amway miempisyai
pengertian yang loas afas "Semangat Kejujoran dan Keterbokaan Amway". Schagai
business people yang bangga pada kewirausahaanoya disiributor Amway dibacsokan
memandang Kode Efik Amway sebagai penuntun sikap profesional,

“LIMA BELAS (15) PERATURAN TERPENTING DUNIA AMWAY*®

Peluang Yang Sama

Penjualan Silang Antar Grup

Toko Eccran, Harga dan Pengadaan Dana
Kemas Ulang

Jaminan Kepuasan

Kegiatan Penjualan Produk Non-Amway
Ekspor dan Impor Produk Amway
Profesionalisme dan Praktek Bisnis
Penuh Kepercayaan dan Akurat

. Peraturan Penjualan Ritel

. Bujukam untuk Pindah Garis Sponsorisasi
. Presentasi Rancangan Penjualan

. Penggunakan Nama Dagang Amway

15. Pensponsoran melalui Media Elektronik dan Internet (Web site)
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Poluang Yang Sama: Peluang wntuk menjadi distributor Amway terbuba untuk
setiap orang terlepas dari masaleh ras, jenis kelamin, agama dan pandangan
Anmvway. Suzmi dan Istri fidak boleh secara individu menjadi distributor; mercka
harus disponsori bersamsa sebagal Kedistributoran Tungpal, artinya untuk mercka
hanya dikeluarkan satu nomor keangpotaan

Penmaisn Silang Antar Grup: Semua disinbuior Amway membeli produk dan
perangkat bantuan bisnis langsung dari PT Amindoway Jjaya dalam Garis
Sponsorisasinya masing-masing. Seorang distributor tidak diijinken untuk
menjual produk ke distributor lain. Jangan lupa, PV/BV mengikuti ke mana
praduk pergif

Toko Eceran, Harga dan Pengadaan Dana: Seorang distributor tidak boleh
merinal prodokfjasa Awmway di lokasi cceran st dari kantor wsahia Asway
kegiatan pengumpulan dana.

¥Kemas Ulang: Amway tidak mengijinkan produknya dikemas ulang atau dilsbel
ulang,

Jaminan Kepuasan: Distributor harus mengikuti peraturan Jaminan Kepuasan
Amway dalam mepangani pelanggan cceran mercka yang tidak puas dengan
produk Amway.

Kegiatan Penjualan Produk Non-Amway: Secrang distribtitor Amway yang fuga
aktif dalam bisnis fain tidak diperkenankan menawarkan (uitek menjual} produk
non-Amway-nya ifu kepada distributor Amway lainoya a#tan  mencoba
mensponson seorang distnbutor Amway sntuk masuk ke bisnis lam tersebot,
kecnali ia secara pribadi mensponsori distributor riu di bisnis Amway

3

Ekgpor dan lmpor Produk Amway: Distributor hanya diberi oforitas unisk
menjalankan aktivitas bisnis Amway & dalam pasar usshas di mana mercks
berads, Produk dan jasa Amiway tidak boleh dickspor ke negars lain karema
berbagai alasan penting menyangkut hukaen.,
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Profesionalisme dan Praktsk Bigeis: Distributor Amwey dihargplbon umhl
menialankan usaha mercka dengan tanggungiawab secara finangial dan sikep
bisnis. Distributor harus setiap saat bisa menguasal diri dengan bertindak sopan
dan toleran. Tidak sekalipun diijinkan penjualan dan ussha pensponsoran dengan
tekaman.

Penuh Kepercayaan dan Akurai: Disiributor daiam menawarkan produk dan jasa
Amway harusiah akurat dan jujur.

Kelebihan pembelian dan persediaan: Semua distributor membeli produk
langsung dari Amway secara tumat. Distribitor fidak ditfinkan membeti lebih
banyak barang daripadas vang dipesan oleh pelanggan mercka dalaoy bulan
berialan dengan tujuan wntuk mescapas bonus afau peringkat penghargaan yang
tebih fnggi.

Peraturan Penjualan Ritel: Semua distributor diharapkan untuk secara feratur
melayani pelanggan cceran mereka. Untuk merath bonus daxi Amway, scorang
Spoasor harus melakukan penjuslon kepada setidak-tidalmya sepuluh (10)
pelanggan eceran sefiap bulan.

. Bujukan untuk Pindah Garis Sponsorisasi: Biar bagaimanapun seorang distributor

tidak bolch memohon, mencampuri atau berusaha untuk mendukung distributor
lain dalam mencari scorang Sponsor yang berbeda. Sctiap perubshan Garis
Spoasorisasi memeriukan persctujuan tertulis dari para Upline Sponsor dan juga
dari Amway. Seorang distributor yang mengundurkan diri dan menjadi tidak akzif’
selama 6 bulan atau ichib - bolch mendaftar kembali menjadi Distributor Amway
di bawah Sponsor yang berbeda.

Presentasi Rancangan Penjuaian
=  Ketfika menpimdang prospek imtuk mendenparkan presentas Rancanpam
Pemasaran dan Penjualan, seorang  distribidor tfidak  boleh
menggambarkan mahjek i selain daripada acara bisnis dan tidak boleh
sekalipon menyanokal bahwa presentasi it adalah mengenal bhisnis

Amway - jika ditanya secara terperinel.



»  Scormmp distributor sudah harns memperkenalban dirinya scbapad
distributor Amway ketika pertama kafi menghubungi calon pelangean
dan distributor.

= Ketika mencobs menmik perhatian seorang calon distributor, distributer

Amway tidak bolch melebih-lebihkan atan memutarbalikken kenyataan

tentang potensi pendapat yang dapat dihasilkan dari ussha Asoway.

Seorang distributor idak boleh pemsh menpatakan Lkepada distributor

baru bahwa ada kewajiban baginya untuk membeli produk, jass atau slat

bantu usaha lebih banyak daripada yang sesunggubnya diperlvkan, atan
mengatakan bahwa hanya dengan mensponsor distributor baru yang lain,

bisnis i sudah menghasilkan vang.

14, Penggimakan Nana Dagamg Amway: Distributor boleh mengmmakas nana
Amway untuk bermacam-macam kepentingan, t61api hanya dengan ijin weniels
sebelumitya dari Amway.

15. Pensponsoran melalu Media Elcktronik dan Internet (Website). Distributor dapat
menciptakan dan meagusahakan sarana mmterpet umtuk twuan bisnis Amway
mereka, tetapi isi dari websire milik semua distributor harus dikaji dan dengan
sangat jelas disabkan olek Amway sebelum dimasukkan ke intermet. Seoraag
diswibutor tidak boleh mengirim, menyebarkan, atau dengan cara lain

mengkomunikasikan lewat e-mail berita-berita yang tidak diinpinkan (bulean
berdusarkan penmuntaan) kepada orang lain, di mana distribwtor tidak merniliks
hubungan bisnis atau pribadi dengannya.

"KEBIJAKAN “ZERO TOLERANCE” PALAM HAL KEGIATAN
DISTRIBUTOR YANG TIDAK SAH DI NEGARA NON-AFILIASI AMWAY"

PENTING !! IBO vang berencana ckspansi bisnis internasional tidak diperboiehkan
melakukan kegiatan vang tidak sah di negara vang belum terdapat afiliasi Amway. Sanksi
terhadap kegiatan vang tidak sah dapat menimbulkan potensi Anda untuk membanpun
bisnis internasional Amway.



Amway sast ini memilils afifiaci di negara dan wilayah berilut ini: Amerika Samoa,
Angpilla, Antiqua, Argentina, Australia, Austria, Arores, Bahama, Barbados, Barbuda,
Belgia, bermuda, Brazil, Kepulauan British Virgin, Brunei, Kanada, Kepulsuan Canary,
¥epulauan Cayman, Kepulauan Chamnel, Chili, Xolumbiz, Costa Rica, Kroasia, Republik
Cheko, Denmark Domunica E! Salvador, Finlandia, Perancis, French  Antilles
{Martinique, Guadsloupe), French Guiana, Jerman Grenada Yunani, Guam, Gustemala,
Guemsey, Haiti, Honduras, Hong Konp, Hongaria Irlandia India Indonesia, ltalia
Jepang, Pulan Jersey, Korea, La Reunion, Macas, Madeira, Malaysis, Meksiko,
Moaserrat, Namibia, Belanda, Netherlands Aatilles, (Aruba, Boaaire, Curacao, Dutch St
Martin, Saba, St Eustativs), Selandia Baru, Norwegia, Kepulouan Palau, Pansawm,
Republik Rakyst Cina, Filipina, Polandia, Portugis, Puerto Rico, Rimnamia, Singapusa,
Sivvakia, Slovenia, Afika Selatan, Spanyol, 51 Kints Jan Nevis, Si. Lucia, St Vimesnt,
Swedia, Swiss, Taiwan (Republik Cing), Thalland, Trinidad dan Tobago, Trust Temiories
of the Pacific, (Mariana, Marshall, dai Kepulanan Caroling), Tuiki, Kepulauan Tuiks daa
Caisos, Ingpis, Amcitka Seitkat, Kepulauan US Vigm, Usuguay, Véaszusla, dan
Kepulavan Wake.* Direci Selling sekarang ini tidak diijinkan beroperasi i China. Sejak
tahun 1998 Amway China telah beroperasi berdasarkan surat fjin khusus untuk penjualan

melatui toko-toko dengan perantara Sales Represeniative/saiesmen.

IBO dilimban untuk menghubungi Amway uniuk memastikan apakah mformass tentang
prosedur sponsorisast miemasional vang mereka milikd masih berfaln, DY samping ita,
IBO harus sadar hwokum, menghormati peratwran vang berlaku di negara vang
bersangkutan, memahami serta menghareai norma sosial dan budaya sefemmat,

CATATAN: Amway telsh menerapkan ZERO TOLERARNCE POLICY yang melarang
kegiaian setiap IBO menjalankan bisnis Amway di negara yang belum resmi terdafiar
sebagai afiliasi Amway.

Amway menjelaskan definisi “kegiatan IBO” sebagai berikut: kegiaten apapun yang
dirancang dengan fujuan untuk mempromosikan atan membangun bisnis Amway. Semma
IBC dilarang mengunjungi negara afiliasi Amway vang baru guna memikst seorang afan
Iebih progpek unfuk bergabemg dalam bisnie Amway. Amway fidak mengifinken
Pertemuan bisnig (sekalipun hanya pertemuan empat mata) sampai tibe saateys peresmian
afiliasi Amway di negara tersebut diomumkan oleh Amway. Perckrutan melaloi media



website yang dityjukan kepada negara dimana afifiagi Amway belum secara roumi dibuka
jaga dikategorikan sebagai kegiatan IBO yang tidak tepat.

Pelu ditcgaskan pula babiwa kegistan scperti mengajarkan Peluang Amway kepada
seseorang yang belum menjadi IBO dan mendorongnya untuk kembali ke negarza asalava
dengan maksud mendatangkan Kkeuntungan sebelum waktupya sama sekali tidak
diperbolehkan dan merupakan pelanggaran terhadap “semangat” dari peraturan-peraturan
.

Jika Amway secara resmi akan membuka afilizsi barn, maka beritas pembukasnnya akan
divmumban secars reami melalui sarana komunikasi perusshaan, Humas atan Public
Relagions Amway skan mengumumbkan tanggal peresmian dan kegiatan apa sajs yaug
boleh dilakukan sebelum pembukasn, dan juga memberikan sejumlal informasi penting
iz kepada IBO Jegder yamg mgin berpartisipas: dalam acama pra-pereanian. Jika afilias
Amway belum secava resn beroperasi & sebuah negara tertentu, tidak satu pun kegiatan
IBO diijinkan vnivk Jlskekan & sana. Jika media masse membeniakan susto kegialan
Awmway vang bersifat public relaiions atau suatu dokuincn resmi yang wajib diserabkan
oleh Amway &i sebuah nepara vang noi-afibas:, hal seperti nu udak boleh Gsikan
sebagai pengumuinan resmi bahwa Amway akan membuka afiliast di negara tersebut.

"KEGIATAN YANG DILARANG KERAS PADA SAAT APAPUN"

Amway felah menerapkan Kebijakan Zero Tolerance wniuk kegiatan vang tidak b di
negara-negara dimana afiliasi Amway belum dibuka. Berkut mi adalab  dafiar
akwkegiatan yang diatur dalam Kebijakan Zere Tolerance, baik wnink kegiatan
yang terjadi di negara yang belum ada afiliasi Amway manpun di negara dimana afifiasi
Amway sudah resmi heroperasi, Perusahaan berhak mengambil tindakan sesera dan atan
sanksi hegitu menerima pengaduan vang terbukti beralasan.

1. iBO tidak dapat membupuk IBO lain di luar LOS-nya ataw Personal Group-nya
untuk bergabung atau memberikan prospek di negara afiliasi Amway yang baru.
Tindakan seperti itu merupakan pelanggaran langsung terhadap kontrak antara
Amway dengan IBO dan Garis-garis Kcbijakan atau Prinsip-prinsip Komersial




yang berlaku di negara di mana 1RO terscbut tingpal, Amway mendoreng RO
entnk mengikuti garis sponsorisasinya yang semmla pada waktn mengajnken
aplikasi menjadi IBO di negara afiliasi Amway yang baru.

. Impor, penggunaan, aian ponjuaian kaset, Dioratur yang diprodulsi sendin,

aianpun Materi Pendukung Usaha lain sejenisnys (fermasok penppunasn sins
internet, e-mail dan sarana elekitonis lain univk ikian atsy komunikasi} yang
berhubungan dengan bisnis Amway yang schelummya tidak diperfimbangkan
oleh Amway uniuk digunakan di sebuah/setiap pasar ferientu merupakan tindakan
yang tidak sah. Pemberian otorisesi di sebuah pasar atau afiliasi Amway belum
tentu berfungsi untuk digupakan di SEMUA pasar lainnya dan khususaya di
pasar/afiliasi yang baru atan yang belum dibuka.

. Impor produk Amway apapun ke scbuah pasar untuk alasan apapun juga

termasuk alasan penjualan, peragaan, atau pameran dilarang keras. Impor produk
dan materi promosi tanpa surat ijin impor, pendafiaran. dan pemasangan label
penuniang usaha dan produk tersebut dan akhirnya merusak repudas dan citra
baik yang berhubungan denpan nama dan merek dapang Amrway. Hal ini juga
dapat mengeanoeu kemampuan Amway untuk membuks scbush pacar di masa
mendatang atay menawarkan seluruh jenis produlonya |

. Scpala bentuk periklanan wntuk mereknat calon IBO di pasar ymng bam tidak

dalam “sponsorisasi buia” (biind prospeciing), misalnya dengan memaniaaikan
buku telepon, dafiar anggota masyarakat profesional, dan lain sebagainya. Dalam
kondist apapun, IBO dilareng menggunakan serena Komunikas: massa ielevisi
atan jaringan komputer untuk menawarken peluang Amway.

. IBO dilaranpg menvatakan secara eksplisit ataipun huplisit bahwa IBO adalah

katyawan atan perwakilan dari Amway Corporation atan afiliasi Aniway



manaoun juga, atau menpaku schagai perwakifen khusus deri Amway di nepaea
mansapun,

6. IBU dilarang mengelnarken “pra-aplikasi” ateu dokumen serupa apapun yeng
dibuat sendiri oleh distribuior, yang gunanya scolah-olah unituk mengiket calon
IBO untuk bergabung ke scbush garis sponsorisasi ierientu. “Lead Form”, yeng
biasanya digunakan hanya uniuk keperinan internal seorang 1BO  uwmimk
mengumpuikan informasi tentang calon IBO TIDAK BOLEH digunakan sebagad
“pra-aplikasi” dan tidak memiliki ikatan bukum. “Lead Form™ tidak boleh
ditandatangani oleh calon IB{O dan salinannya tidak boleh diberikan kepada caion
IBO. “Lead Form™ dan pemakaiannya tidak boleh mengikat atau mowsajibkan
calon IBO dari segi apapun.

7. Calon TBO yang mierapakan peniduduk dari negara-negara di mana belon afiliasi
Amiway behmn dibwka secara resmi - tidak boleh diundang ke acaa-acaa baik
vang disponsori oleh Amway ataupua oleh organisasi [BO Amway vaog
diselenpgarakan di pasar-pasarmegara dimana afiliast Amway sudah beroperasi
maupun non-afiliasi Amway.

*SANKSE ATAS KEGIATAN YANG TIDAK SAH DI NEGARA-NEGARA NON-
AFILIAST AMWAY"

SANKSI DAPAT BERUPA TINDAKAN APAPUN YANG DIANGGAP
BENAR DAN TEPAT OLEH AMWAY. TINDAKAN PERBAIKAN DAPAT
BERUPA RE-EDUKASI ATAS SEBUAH GRUP YANG MELANGGAR,
DAN/ATAU PENOLAKAN PENERIMAAN /PEMROSESAN APLIKASI DI
NEGARA AFILIASI AMWAY YANG BARU, DAN/ATAU PENANGGUHAN
HINGGA PEMBATALAN BISNIS [BO PELAKU PELANGGARAN.
TINDAKAN PERBAIKAN DAPAT MENIMBULKAN KERUGIAN PADA
IBO PELAKU PELANGGARAN DALAM HAL BONUS TAHIUNAN,
PENGHARGAAN, DAN IMBALAN LAINNYA, SEPERTI SIP, IMBALAN
NON-TUNAI DAN DANA FAA.
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. Eoluhon fentang kepiaten veng tidak benar harus digerahban secara tertulis

kepada staf Departemen Penjualan atan Hubungan Distributor untok ditefiti dan
ditangani secara kasus per kasus. Amway bebaz memilih untuk mengambil tindak
Iamjut atas kepiatan yang dilsporkan untuk memerniksa kebenaramnya dan langksh
selanjutnya.

Sanksi dapat berupa tindakan yasng dipandang benar dan iepat oleh Amway
hingga dan termasuk penoiakan apiikasi bisnis di negara afiiasi Amway yang
baru, penangguhan atan pembatalan bisnis. Amway bisa menyemjui imbalan dan
penghargaan yang berasal dari kegiatan-kegiatan yang tidak sah di pasar dimana
afiliasi Amway belum beroperasi dan bisa meiarang IBO yang mclanggar
ketentuan-ketentuan di atas untuk memasuki pasar-pasar Amway yang baru.

Jika terpaksa dimubil tindakan permibatalan, TBO dijamin dapat mengajukan
banding sebagaimana ditetapkan dalam Prosedur Pelaksanaan Kode Btk afan
Aturan Perilakn dan Kebijakan, Prinsip-prinsip Komersial atan kebijakan yang
beriaku di sebuah afiliasi Amway.

Distributor Langsung {Platinum) bertanggungjawab untuk memastikan bahwa
semwa IBO dalam garis organisasinya yang memiliki jaringan & kear i
memahami Persturan-peraturan imi. Merupakan tanggung jawab selisp IBO untuk
mematuhi Peraturan ins.

Tidak tertutup kemungkinan pelaku pelangggaran peraturan ini akan diwajibican
untik menyerahian daftar mailing list-nya kepada Amway, lengkap dengan nama
dan alamat semua orang yang telah didekati/dihubungi olehnya sebagai calon
IBO sebagai akibat dari kegiatan yang tidak sah yang dilakukamnya.

Sumber ; www.amway.co.1d/Distributor/KodeEuk Amway. hitm
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Aplikasi Kedistributoran Amway

plikasi ini untuk diisi oleh perseorangan, tidak oleh perusahaan. L Loy ey
lohon ditulis dengan huruf cetak dan ditekan - 4 salinan. No. Distributor: 2 ° {oid

s

P o .  INFORMASI DATA PEMOHON

it

ama Pemohon (sesuai dengan KTP/Passport WNI)
! N : :

Laki-laki Perempuan

omor KTP/SIM/Passport WNI yé\ng masih berlaku Tanggal Lahir (Tgl-Bin-Thn)
ama Rekanan l(se_suai. dengan gl\'(;:I'P_/Passporrt WNI) - jika ada Laki-laki ‘ Perempuan

ubungan Suami/Istri | EAnak . OrangTua iLainnya -

_amor KTP/Passport WNI yang masih berlaku

Tanggal Lahir (Tgl-Bin-Thn)

amat Surat-mienyurat (mohon alamat diisi secara lengkap dan akurat untuk mempermudah proses aplikasi dan kelancaran korespondensi)
RW Kota Kode Pos

. = o
) : \

lepon Rumah (Kode Area - Nomor) ' Telepon Kantor (Kode Area - Nomor) Handphone

amat e-mail

). Pokok Wajib Pajak (NPWP) Jumlah Tanggungan (jika ada), serta lampirkan Fotokopi Kartu Keluarga

® @ ® i Isteri/Suami Jumlah Anak
(maksimum 3 anak yang diperhitungkan)

INFORMASI KEDISTRIBUTORAN DAN SPONSOR

mah menjadi Distributor PT Amindoway Jaya di Indonesia? YA TIDAK -~
a ya, cantumkan Nomor Distributornya ;
PONSOR INDONESIA (harus diisi dan dilengkapi) Nama
\mor Sponsor ; AT Alamat ‘ ‘
‘ Kota & Kode Pos: g SO : i
aris Sponsorisasi di atas Sporisor Anda (berurutan ke atas)
mor Distributor ' Nama
: Alamat
/mor Distributor Langsung , : Nama
. ‘ ’ Alamat
PONSOR INTERNASIONAL - (hanya diisi bila mempunyai Sponsor Internasional)
mor Distributor ‘ : : Nama Negara
ra/Kami mempunyai bisnis Amway yang pertama di Negara lain:
s Nama Nomor Distributor No. Distributor Langsung Negara

INFORMASI REKENING BANK .

Atas Nama Pemohon/Rekanan

mor Rekening

na Bank ‘ Cabang ' Kota

a/Kami dengan ini menyatakan bahwa keterangan yang diberikan di atas adalah benar dan jujur, berusia sekurangnya 18:(delapan belas) tahun
i memiliki KTP yang masih berlaku. Saya/Kami telah membaca, mengerti dan menyetujui semua persyaratan dan pératuran pada Perjanjian
tistributoran ini sebagaimana yang telah dirinci pada halaman belakang formulir ini. .-

23 KOV 2004 | o

Tanggal Tanda tangan Pemohon Tanda tangan Rekanan
(Tanda tangan tidak boleh diwakilkan, bila dua anggota, keduanya harus menandatangani aplikasi)

Y03 AMWAY Corp./* Trademark of Amway Corporation., Ada, MI, U.S.A. All Rights Reserved.

SA-88-IN

Salinan Untuk Sponsor
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Pernyataan Menjadi Distributor

bertanda tangan di Aplikasi ini menjalankan bisnis Amway (selanjutnya disebut Distributor), Distrib

D engan disetujuinya Aplikasi Kedistributoran ini oleh PT Amindoway Jaya (Amway), dan sebelum Pemohon y

9.

menyetujui dan memahami bahwa:

Distributor adalah seorang pemilik usaha mandiri, bukan merupakan karyawan Amway, perwakilan resmi atat
dgen dari Amway atau Distributor Amway lainnya.

Distributor hanya akan menjalankan bisnisnya sendiri, membeli dan menjual produk-produk Amway secara 1
berdasarkan rekening Distributor sendiri, dan akan mematuhi semua aturan, ketetapan, kebijakan dan tata
Amway sebagaimana tertuang dalam Buku Garis-garis Kebijakan Amway dan Rancangan Penjualan dan
Pemasaran Amway serta publikasi resmi Amway lain yang dibuat untuk dipergunakan sebagai acuan, term:

perubahan-perubahan yang dilakukan dari waktu ke waktu.

Amway akan menjual secara tunai kepada Distributor, produk-produk Amway sejumlah yang diperlukan
Distributor.

Distributor hanya akan memberi deskripsi, penjelasan, pernyataan mengénai usaha Amway dan produk-produ
sesuai dengan publikasi resmi yang dikeluarkan oleh Amway.

Armway dapat secara mutlak ‘atas alasan apa pun menerima dan menolak aplikasi ini, mienolak permohe
perpanjangan Kedistributoran, memberhentikan sementara dan/atau memutuskan Perjanjian ini berdasa
keputusan tunggalnya, dengan mengirimkan pemberitahuan tertulis kepada Distributor apabila Distributor
bersangkutan telah melanggar ketentuan dalam Perjanijian ini atau peraturan yang ditetapkan dalam Buku G
garis Kebijaksanaan Amway.

Kedistributoran ini tidak dapat dialihkan tanpa ijin tertulis dari Amway.

Penandatanganan Aplikasi ini dan pembelian Paket Usaha merupakan satu-satunya hal yang dipersyaratkan
menjadi seorang Distributor. Jika dalam jangka waktu 90 hari Distributor memutuskan untuk tidak melanjt
sebagai Distributor, maka yang bersangkutan harus mengajukan surat pengunduran diri secara resmi ke
Amway, mengembalikan Paket Usahanya kepada Amway. Amway akan membayar penggantian biaya at
Paket Usaha yang belum dipergunakan, yang masih berada dalam keadaan baik dan dapat dijual kembali s
peraturan yang berlaku.

Setelah surat pengunduran dirinya diproses oleh Amway, Distributor dan/atau suami/istri atau rekanan |
menunggu 6 (enam) bulan sebelum mengajukan permohonan kembali untuk Kedistributoran Amway fain
Distributor tidak membeli atau menjual produk-produk Amway serta tidak mengambil bagian dalam st
keglatan Amway dalam waktu tersebut, kecuali sebagai pembeli eceran.

Harga Paket Usaha sudah termasuk harga langganan majalah Amagram untuk satu tahun.

Distributor mengetahui adanya biaya perpanjangan Kedistributoran ini setiap tahun.

10. Perjanjian ini mengikat dan menjamin manfaat bagi kedua belah pihak, pewaris dan penerus kepentinganr

KETERANGAN YANG DIBERIKAN PADA APLIKASI INI ADALAH BENAR DAN JUJUR.

© 2003 AMWAY Corp./* Trademark of Amway Corporation., Ada, MI, U.S.A. All Right Reserved.
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