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BAB 7 

KESIMPULAN DAN SARAN 

7.1. Kesimpulan 

Kesimpulan berdasarkan penelitian yang telah dilakukan adalah untuk meningkatkan 

penjualan dan agar sales dapat mencapai target penjualan tiap bulan, pihak PT. Bara 

Niaga Sejahtera harus mempromosikan produk-produknya dengan cara menyebarkan 

brosur dan katalog tentang informasi produk adamix di daerah Yogyakarta. 

7.2. Saran 

Saran yang berguna untuk PT. Bara Niaga Sejahtera adalah mengoperasikan media 

sosial instagram secara rutin dengan cara selalu update informasi terbaru dari produk-

produk PT. Bara Niaga Sejahtera untuk menunjukkan eksistensi perusahaan. Hal ini 

juga bertujuan untuk membuat brand produk lebih terkenal dan menambah jumlah 

konsumen. 
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LAMPIRAN 

 

Kuesioner konsumen yang mengenal dan tidak mengenal produk 
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Lanjutan 
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Lanjutan 
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Kuesioner untuk Owner dan para sales 
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Produk Perekat, Acian Abu, Pasangan Bata & Plester, dan Skimcoat Abu 
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Produk Skimcoat Putih dan Render 
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Produk Thinbed 

 

 

Produk Acian 
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Katalog Produk Adamix 
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Brosur Produk Adamix 

 


