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Abstrak

Penentuan harga jual merupakan salah satu contoh pengambilan keputusan
jangka pendek yang dilakukan oleh perusahaan. Penentuan harga jual berkaitan
dengan aspek kegiatan perusahaan yang berpengaruh terhadap volume penjualan.
Harga jual yang terlalu tinggi akan menyebabkan produk perusahaan tidak laku
sehingga perusahaan tidak memperoleh laba. Sebaliknya, harga jual yang terlalu
rendah menyebabkan pendapatan tidak dapat menutup biaya yang dikeluarkan
untuk menyediakan jasa. Oleh karena itu, harga jual harus ditentukan dengan tepat.

Penelitian ini dilakukan dengan tujuan untuk mengetahui harga jual jasa
hair coloring berdasarkan metode time and material pricing. Objek dalam
penelitian ini adalah Daisy Salon yang berlokasi di Jl. Nologaten No. 215,
Nologaten, Caturtunggal, Depok, Sleman, Yogyakarta. Metode pengumpulan data
yang digunakan adalah wawancara, observasi, dan dokumentasi. Langkah-langkah
analisis data adalah sebagai berikut: (1) menentukan tarif yang dibebankan untuk
komponen waktu, (2) menentukan tarif yang dibebankan untuk komponen bahan,
dan (3) menentukan perhitungan harga jual jasa.

Hasil penelitian menunjukkan bahwa harga jual jasa hair coloring dengan
metode time and material pricing untuk komponen waktu sebesar Rp 22.820 / jam
kerja dan komponen bahan sebesar 42,5 % ditambahkan pada harga perolehan
bahan.

Kata kunci : Harga Jual, Time and Material Pricing
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