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BAB VI 

PENUTUP 

A. Kesimpulan 

Berdasarkan hasil pembangunan dan pengujian yang telah dilakukan, 

dapat disimpulkan bahwa Sistem Pengelolaan Ongko Mulyo berhasil 

dikembangkan dengan baik. Pengujian menunjukkan bahwa sistem ini 

telah memenuhi kebutuhan pengguna dan mencapai tujuan dari penelitian, 

yaitu membantu pemilik bisnis dalam mencatat transaksi, mengelola stok 

produk pada inventory, serta mengimplementasikan model ARIMA untuk 

peramalan penjualan produk. Adapun rata-rata akurasi peramalan untuk 

sepuluh produk pada bulan September adalah 86%. Nilai ini dapat 

dijadikan sebagai dasar pertimbangan dalam melakukan pengadaan stok 

barang. Sehingga dapat mengoptimalkan pengelolaan stok untuk 

mengurangi resiko terjadinya kekurangan maupun kelebihan stok. Dengan 

adanya peramalan ini, pemilik bisnis dapat membuat keputusan yang lebih 

tepat dalam melakukan pengadaan stok produk untuk periode selanjutnya. 

Oleh karena itu, pembangunan sistem pengelolaan Ongko Mulyo ini telah 

berhasil memenuhi tujuan penelitian dan memberikan solusi terhadap 

permasalahan yang dihadapi. 

B. Saran 

Dalam pengembangan Sistem Pengelolaan Ongko Mulyo untuk 

penelitian selanjutnya, terdapat beberapa saran yang dapat penulis berikan. 

Pertama, disarankan menambahkan fitur notifikasi melalui email atau 

pesan Whatsapp kepada admin dan pemilik usaha saat stok barang 

mencapai batas minimum atau saat pengadaan diperlukan. Ini akan 

memudahkan mereka mendapatkan informasi tanpa harus masuk ke dalam 

sistem. Selain itu, perlu ditambahkan laporan pengeluaran saat pengadaan 

stok produk untuk meningkatkan transparansi dan memudahkan analisis 

keuangan. Dengan laporan ini, pemilik usaha dapat memantau 

pengeluaran, mengontrol biaya, dan merencanakan anggaran lebih efektif. 
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Kemudian untuk meningkatkan akurasi model, disarankan 

menggunakan dataset yang lebih besar. Hal ini sejalan dengan prinsip 

ARIMA, di mana semakin banyak data historis yang digunakan dalam 

pencarian model, maka semakin tinggi tingkat akurasi yang dapat dicapai. 

Penggunaan data penjualan dengan jangka waktu yang lebih panjang 

memungkinkan model untuk menangkap pola dan tren yang lebih baik, 

sehingga dapat menghasilkan prediksi yang lebih akurat. 

Terakhir, saran yang dapat diberikan untuk penelitian selanjutnya 

adalah menggunakan metode SARIMA (Seasonal ARIMA). Metode 

SARIMA memiliki kemampuan untuk mempertimbangkan komponen 

musiman dalam data, seperti lonjakan permintaan selama periode tertentu. 

Dengan memperhitungkan pola musiman ini, model dapat menghasilkan 

prediksi yang lebih sesuai dengan kenyataan, terutama untuk produk-

produk yang dipengaruhi oleh fluktuasi musiman.
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