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) isnis online - menjadi - salah -
satu kegiatan yang digemari
'-;'-.1 masyarakat :saat "ini. Tak ha-

'f;klnl semakin giat untuk melaksa-
“pakan Dbisnis ini. Mulai dari anak

_sekolahan sampai anak kuliaban. Me- -

“‘heka berlomba-lomba untuk menjadi

~‘reseller dari: suatu produk. Semakin
- majunya. teknologi menjadi salah satu .
~'sarana berkembangnya bisnls online’

_ni. Berbekal smartphone mereka bisa
‘memasarkan produk ini.

- " Secial media sekarang ini tak hanya
‘bertindak sebagai penghubung antara
individu yang satu dengan lain tapi juga

_digunakan dalam memasarkan produk

“(bisnig online). Instagram, BlackBerry
‘messenger, path dan Facebook menja-
di social media yang digunakan paling

‘banyak - untuk- keglatan bisnis online
~saatini.

. - ‘Kegiatan  bisnis online -memberi-
- kan‘dampak yang positif bagi berbagai
~’kalangan yang menggeluti bidang iui.

‘Bagi sebagian orang seperti ibu rumah

tangga, pegawai kantoran, bisnis online

Ini dapat memberikan nilai tambah

berupa penghasilan di luar penghasil-

an yang mercka dapat setiap bulannya,

atau bagi mereka yang memang berke-
clmpung di dunia bisnis online, hal ini
menjadl pendapatan utama bagi mere-

“ka. Bapl anak-anak muda (mahasiswa)

kegldhm blsnis online ini juga membe-
rikan dampak yang besar bagi mereka,
“yaitu selaln untuk menambah uang
i-.;saku mereka, k(-gmtan lﬂl Juga dapat

nya orang tua, kaum muda
. dengan sabar dan telaten menjadi resel

_juga menggeluti bidang yang sama, d

-dapat menarik hati kongsumennya.
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-lelajar erausaha denqan
adl Reseller Bisnis Online

melatib imereka untuk helajar berwxrau»
saha sejak dind.

Bagi mahasiswa yang menggelu~- #
ti bisnis online ini, smartphone dengan:
berbagai sociul media menjadi ‘salah"
satu andalan dalam memasarkan. pro-
duk - tersebut. Bagalmana mereKa

er- bagi suatu produk, berlomba-lom!
dengan teman-teman yang lain yar

kemungkinan produk yang dipasarkan:
juga sama, menjadi tantangan tersel
diri bagi wirausahawan muca ini unt

-Persaingan sebagal reseller bisni
onltne akan suatu produk yang ‘s
makin marak di kalangan mahasisw
atau kaum muda, tak pelak membu,
beberapa dari mereka sedikit yang bl
bertahan. Kesabaran dan keuletan jug;
strategi dalam memasarkan barang
serta persaingan harga menjadi kunei:
utama untuk menjadl scorang reseller:

Bagi ‘mereka whausahawan muda
yang mampu . bertahan dalam jan;
ka waktu yang lama menggambarkan;
bahwa menggeluti bisnls online; men-
jadi seorang reseller yang kadang kala’
dipandang-sebelah miata, tidak per:
nah bertransaksi langsung dengan
para konsumen, scinuanya itu adala
kegiatan yang tldak mudah. Melako=:
ni reseller pada bisnly online memili
tantangan - tersendirt  dibandingka
menjadi reseller blsuby pada umumny,
dimana reseller dan konsumen tidal
dapat berinteraks! tatap muka setia
saat. ngkal kepereayaan dalam bis
-online ini dibutuhk.an febth besar dar
pada bisnis pada winunutya.




