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MOTTO

* Bersukacitalah senantiasa "
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“Sebab bagi Allah tidak ada yang mustahil”

(Lukas 1 : 37)
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Intisari

Penelitian ini dilakukan untuk mengetahui apakah fungsi penjualan pada PT.
Sharp Yasonta Antarnusa cabang Yogyakarta telah dilaksanakan secara efektif. Penelitian
ini dilakukan dengan menggunakan data anggaran penjualan tahun 2005 dibandingkan
dengan realisasi anggaran tahun 2005. Analisis yang digunakan adalah analisis selisih
harga jual dan analisis kuantitas penjualan.

Hasil analisis selisih harga jual dan analisis seisih kuantitas penjualan
menunjukan selisih yang favorable (menguntungkan). Hal ini menunjukan bahwa fumgsi
penjualan pada PT. Sharp Yasonta Antarnusa telah melaksanakan kegiatan penjualan

dengan efektif.

Kata kunci : Anggaran penjualan, realisasi anggaran penjualan, analisis selisih harga jual,

analisis selisih kuantitas penjualan.
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