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| NTI SARI

Perusahaan besar seringkali nenpekerjakan Sales
Promotion Grl/Boy (SPE SPB) untuk  nenpronosi kan
pr oduk- produk perusahaan kepada cal on konsunen. Setiap
SPE SPB bi asanya bekerja di tenpat yang tidak pasti
Hal ini nengaki bat kan susahnya nengontrol kinerja
sal es. Penbangunan sistem ini bert uj uan unt uk
nmenecahkan masal ah tersebut yang nenggunakan sistem
Sal es Pronotion Perfornmance Monitoring (SPPM.

Konsep yang digunakan pada aplikasi nobi | e
PresenceMe adal ah Location Based Services (LBS) yang
menggunakan sistem operasi Android dengan bahasa
penr ograman Java. Piranti nobile ini akan nendeteksi
posi si | okasi nmenggunakan @ obal Positioning Systen
(GPS) . Sedangkan apl i kasi web SPPN- adni n yang
menggunakan framework ASP.NET. Sistem ini nenggunakan
dat abase SQ. Server 2005.

Hasi | akhir yang di harapkan dari penbangunan sistem
ini adalah wuntuk nemantau kinerja Sales Pronotion.
Apl i kasi PresenceMe akan di gunakan ol eh SPGE SPB unt uk
mel akukan presensi dan nelihat jadwal. Sedangkan
apli kasi  SPPV-adm n di gunakan untuk nengelola data
adm ni strasi termasuk reporting berhubungan dengan data
presensi .

Kata kunci
Presensi , Performance Monitoring, Location Based
Servi ces, Android, ASP.NET



