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Gne night
I had a dream I
was walking aleng the
beach with the Liord; and
across the skies flashed
scenes frem ay Iife. In each
scenes 1 noticed two sets of feet

prints in the sand and to ay surprise, 1

I neticed that amany times along the
path of ay life there was enly one :
set of feot prints. And I meticed that |
it was at the lewest and saddest |
times in ey life. I asked the Liord
abeut it. Lierd yeu sald that ence
I decided to follow you. yeu
Weuld walk with e all the
Way. But 1 netice that
During the aest treuble
Semetimes in sy life
There is enly one set of
Feotprints. 1 den't under-
Stand why you left my side
When T needed you mest
The Lerd sald: “My precious
6hild, 1 never left you during
Your time or trial where
You see only one set
@Of feetprints. 1 was
Garcying yeu’.
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Intisari

Penelitian ini bertujuan untuk menilai kinerja fungsi penjualan sebagai pusat
pendapatan Suzuki Muda Jaya Pakem. Kinerja fungsi penjualan dinilai dengan
menggunakan analisis penyusunan anggaran dan analisis selisih pendapatan
penjualan. Penyebab terjadinya selisih pendapatan penjualan dianalisis lebih lanjut
ke dalam selisth harga jual, selisih kuantitas penjualan, selisih komposisi penjualan,
dan selisih kuantitas penjualan final. Metode yang digunakan dalam penelitian ini
adalah: (1) studi pustaka, (2) studi lapangan (wawancara dan observasi)

Temuan yang diperoleh dalam skripsi ini menunjukkan bahwa kinerja fungsi
penjualan Suzuki Muda Jaya Pakem telah dilaksanakan secara efektif. Hal ini dapat
dilihat dari hasil analisis kualitatif bahwa proses penyusunan anggaran Suzuki Muda
Jaya Pakem telah dilaksanakan dengan baik. Didukung dengan hasil analisis
kuantitatif yaitu selisih pendapatan yang menguntungkan pada tahun 2005. Selisih
pendapatan yang menguntungkan diperoleh dari selisih harga jual yang
menguntungkan dan selisih kuantitas penjualan yang menguntungkan. Selisih
kuantitas penjualan yang menguntungkan diperoleh dari selisih rugi komposisi
penjualan dan selisih kuantitas penjualan final yang menguntungkan.

Kata Kunci : Kinerja fungsi penjualan, anggaran, selisih pendapatan penjualan,
efektif.
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